Caparol Sverige AB

Spara tid genom fardiga inkopsavtal
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Upptack fordelarna
med en samlad

Sedan Caparol Sverige AB blev kunder i Visma Premium har de markt stora skillnader kring sina inkép och avtalsrutiner. Joel

Kullander, controller hos Caparol, forklarar fordelarna med inkdpsportalen och avtalen som de har tillgdng till genom tjansten.

Saknade rutiner for inkdpen

Caparol ingar i en storre koncern som har tillverkat farg i
6ver 100 ar. De &r inriktade pa bade proffsmarknaden och
pa konsumentmarknaden. Fargen de saljer tillverkar de till
storsta delen sjalva, men de saljer dven exempelvis penslar,
tapeter, med mera. Sedan Caparol blev kunder i Visma
Premium har de markt stora forandringar. Sa har forklarar

Joel Kullander situationen innan de blev kunder:

- Tidigare hade vi ingen speciell hantering av inkdpen pa de
"mindre” omradena utan det lostes efterhand av manga olika
personer. Nu behdver vi inte tdnka pd om vi har bra priser
eller inte, vi kan lita pa att avtalen i inkdpsportalen ar dar for
att de har starka villkor.

Fordelarna med inkdpsportalen

Genom Visma Premium och inkdépsportalen har Caparol
kunnat spara bade tid och pengar pa att de nu slipper for-
handla avtal pa manga omraden sjalva. Nu har de en mangd
olika avtal fardigférhandlat och klart i inkdpsportalen.

- Det basta med inkopstjansten och portalen ar att det inte
ar tidskravande alls, utan valdigt enkelt att komma igang.
Implementeringen gick valdigt smidigt, vi fick hjalp med att
ldgga om kundnummer och aktivera avtal. Nu rullar det bara
pa och vi behover inte oroa oss for hur starka vara avtal ar

eller om de behoéver omférhandlas. Det enda vi gor ar att
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nyttja dem.



Alla avtalen samlade pa ett stalle

Tidigare saknade Caparol rutiner for inkdpen och de var osdkra pa vilka
leverantorer de skulle bestalla fran vilket medforde att anstallda ofta fick
agna tid at att hitta basta pris varje gang de skulle géra en bestallning. Nu
ser situationen annorlunda ut.

- | inkopsportalen kan vara anstallda anvanda avtalen vi har tillgang till
genom Visma Premium. Det gor att vi nu vet vilka avtal vi ska anvanda for
att fa basta majliga pris pa exempelvis flyg, hotell och hyrbilar. Detta sparar

oss valdigt mycket tid vid varje bokning.

- Jag rekommenderar Visma Premium till alla som idag inte har koll pa sina
"smainkop” utan bara kor pa som man alltid gjort. Vi far starka avtal och det

ar riktigt smidigt att ha allt samlat pa samma stélle, avslutar Joel.

CAPAROL

internationell fargexpert

Om Caparol

- Tillverkar puts- och maleriprodukter
« Tillverkar sjalv ca 70 % av fargen de saljer
+ Leverantor av penslar, tapeter, med mera

Losning fran Visma
Visma Premium

Utmaningar:

Caparol hade ingen rutin for de flesta
inkdpsomradena och avtalsférhandlingarna
skottes av manga olika personer efterhand

som behoven uppkom.

Losning:
Implementering av fardigforhandlade
inkdpsavtal genom Visma Premium och

inkopsportalen.

Resultat:

Caparol sparar nu tid genom att inte langre
behdva forhandla avtal sjalva. Anstallda har
alla avtal samlade pa ett stalle och nar dem

med ett enda inlogg.

"Jag kan lita pa att avtalen i inkdpsportalen ar starka

och att priserna ar pressade.”

- Joel Kullander, Caparol Sverige AB

Visma Advantage samférhandlar inkdp for 15 000 sma och medelstora

Visma Premium ar var inkopstjanst for det storre foretaget. Som kund

foretaq. Tack vare var stora kopvolym kan vi erbjuda lika starka avtal som i Visma Premium far du tillgang till starka inkdpsavtal men dven en

vanligtvis endast storre foretag kan fa tillgang till .

projektledare som hjalper er med besparingsanalys, inkopsstrategier,

implementering av avtalen, med mera.
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